LEADMANAGEMENT

WIE SIE DEN PASSENDEN
MEHRWERT VERKAUFEN

JENTOR
Du musst Marken erschaffen
und Geschichtenerzahlen!”
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LEADMANAGEMENT

Leads.
Kontakte in
Schwung halten

Wie verwandeln Sie Ihre Leads in Neukunden? Gezielt und mit System?
Oder unregelmaBig, punktuell und passiv? Wer glaubt, langfristig ohne
systematisches Leadmanagement dbereben tu kénnen, lrrt.

Der Weg vom ersten Kontakt zum Kunden ist lang und steinig.
Konsequenz und Disziplin sind gefragte Qualititen.
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